andlowi giganci
wierzq we wzrost

G!ELDA Emperia i Eurocash
naleza do elitarnego kiubu
firm gietdowych, ktére
przynosza spore zyski
i wierza w ich poprawe.

Grupy kapitatowe Emperia
oraz Eurocash, ktore na co
dzien ostro ze soba rywalizuja
na rynku handlu hurtowego
idetalicznego, pokazaly niezle
wyniki za 2008 r. Emperia za-
robila na czysto 60 min z}
przy sprzedazy siegajacei 5.3
mld z}, a Eurocash zarobil 78
mlnzlprzyobrotachnapomo-
mie 6,1 mld zk O takich wyni-

kach wiele firm gieldowych
nmtyﬁmpomarzycAEmpe—
ria i Eurocash, mimo spowol-
nienia gospodarczego, nie tyl-
ko nie zamierzaja w tym roku
obnizy¢ lotéw, lecz mysla
o szybkiej ucieczce do przodu.

Wielkie inwestycje

— W tym roku tylko w drodze
rozwoju organicznego zakia-
damy osiagniecie wzrostu
sprzedazy 012 proc.,do 59 mld
z}. Chcemy tez poprawi¢ wy-
nik netto, w czym pomoze nie
tylkowzrost skali obrotow, ale
takze dokonczenie restruktu-
ryzacji grupy oraz oczekiwana
przeznaspoprawawarunkow
zakupu towaréw. Na inwesty-
cje, glownie w rozwoj siecide-
talicznych oraz dziatalno$ci
dystrybucyjnej, chcemy wy-
daé¢ 200 mln zt — zapowiada
Artur Kawa, zalozyciel i pre-
zes Emperia Holding.

To jednak nie koniec. Tak
jak wpoprzednich latach, Em-
peria prowadzi wiele rozméw
w sprawie przejec.

— To jedno z moich gtow-
nych ostatnio zaje¢. Wiekszosé
firm, zktorymi rozmawiam, to

» Model polski: Artur
Kawa, szef Emperii, twierdzi,
Ze ma ona przewage nad
Eurocashem m.in. dzigki
réznorodnosci formatéw

i marek sieci sklepéw. [FOT. TP]

podmioty mateisrednie. Sato
jednak wwiekszosci dobre fir-
my, ktére moga wniesc do na-
szej grupy duza, dodatkowa
warto$¢ — twierdzi Artur Kawa.

Zapewnia, ze Emperia nie
mazadnych probleméwzban-
kami, a wrecz przeciwnie
—bankom ,,bardzo podobasie
jej dziatalnoé¢” i chetnie jej
udzielajg kredytow. Z pewno-
$cig wplywana to fakt, ze spot-
ka dziala w tzw. bezpiecznym
sektorze gospodarki.

— Zaktadamy, Ze rynek han-
dlowydobrszybkoﬂrywamych
w tym roku si¢ nie zmniejszy.
Sytuacjaw branzy moze si¢ po-
gorszy¢ tylko wprzypadku dra-
stycznego wzrostubezrobocia
— ocenia Artur Kawa.

Konkurencja nie $pi
Bojowe nastroje panuja takze
w zarzadzie grupy Eurocash,
ktora dzieki przejeciu McLa-
ne Polskaw 2008 1. odskoczy-
ta nieco Emperii pod wzgle-
dem skali przychodow.

— Osiagnelis$mybardzo do-
bre wyniki, i to mimo spowol-

» Model portugalski: Luis
Amaral, szef Eurocasha, uwa-
Za, ze to on ma przewage

nad Emperig, bo nie ma sieci
sklepéw konkurencyjnej dla
sieci franczyzowych. [FOT. 6k]

nienia na rynku, ktére zaob-
serwowaliSmy w ostatnim
kwartale 2008 r. Bardzo moc-
nasytuacjafinansowa Euroca-
sha pozwala nam patrze¢
na 2009 r. jako na rok szans,
w ktorym stabsi gracze rynko-
wi bedg musieli stawi¢ czola
prawdziwym trudnosciom —
mowi Luis Amaral, prezes gru-
py Eurocash.

Z informacji plynacych
z rynku wynika, ze firma jest
obecnie bardzo aktywnaw po-
zyskiwaniu sklepow spozyw-
czych z calego kraju do swoich
sieci franczyzowych (Delika-
tesy Centrum, abc). Z deklara-
¢ji wiadz sp6iki wiadomo, ze
planuje w tym roku zlowi¢ ich
lacznie co najmniej 500.
W branzy duzo mowi sie tez
o tym, ze Eurocash szykuje sie
do inwestycji w Krajowa Agen-
cje Handlowsa Spotem, bo ma
apetyt na przejecie dostaw
do niemal tysigca sklepow sku-
pionych w spotdzielczych sie-
ciach Spolem z catego kraju.
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