
Emperia z wielkim apetytem
uuyrusza na wielkie polowanie
Emisja akcji społki handlowo-dysĘbucyjnej jest warŁa 3oo n.inzł
OIELDA Szefowie Emperii
odlicza|ą |uż dni do
rozpoczęg|a wielkicłt towÓw.
|ch rezultatem mogą być
narodziny potsldego
konccrnu handlowego.

Polski rynek dÓbr sąfuko zby-
walnych (tanl. FMCG _ głÓw-
nie Ąnłrność), ktÓrego wartość
ptz,ektacza 13o mld zł rocz-
nie, przyciągnął w ciągu kil-
kunastu lat ścisłą czo}Ówkę
międzynarodowych sieci han-
dlowych. Prześcigają się one
wartymi setki milionÓw euro
inwesĘcjami w celu opano-
wania jak największej części
spru edaży hurtowej i detalicz-
nej. W rywalizacj i z zachod-
nimi gigantami nie bez szans
są j ednak polskie firmy, w Ęm
gieldowa Emperią ktÓra wła-
śnie rozpo cTyrra spt zedaz ak.
cjinowej emisji. Jej celemjest
skokowe przyspieszenie eks-
pansji.

Rozmach planÓw
_ Jeszcze w Ęm roku chce-
my ztealizować 2-3 al<lltizy-
cje. W przyszlym planujemy
ich kilkanaście. Prowadzimy
zaźtwanso\^rane rozrrrouy z kil-
koma podmiotami i jesteśmy
otwarci na kolejnych partne-
rÓw, chcących przytączyć się
do naszej grupy. Interesują
nas firmy akf5rurne w obsza-
rach, w ktÓrych działamy
(hurt i detat), mogące uzupeł-
nić i rozszerzyć naszą ofertę
- mÓwi Artur Kawą prezes
EmoeriaHolding.

EMPERIA
) Kurs akcji {w zt)

l 8_0-

-*1.2-o*.--- ,

Jego zdaniem, dynamicz-
na faza konsolidacji sektora
handlowego potrwa jeszcze
2-3lata

- Docelowo na polskim
rynku liczyć się będzie #5 du-
żych podmiotÓw. Zanietza-
my być w czolÓwce tej lisĘ
- mÓwiszef Emperii.

SpÓłka chce zainwestować
w latach 2OO7-O8 blisko 5OO
mln zł. Na przej ęc ia przezna-
czy pot:nrd 23o mln zł ze sprze.
daży akcji nowej emisji (war.
tość całej oferty publicznej
to 3oo mln zł). Resztę sfinan.
suje z kapitalÓw własnych
ikredytÓw.

Nie zamie rza tez rezygno-
wać z rozwoju organicznego.

_ W planach na najbliższe
lata mamym.in. otwarcie kil-
kuset nowych supermarke-
tÓw Stokrotką kilkudziesię-
ciu sklepÓw delikatesowych
Stokrotka Premium i kilku-
dziesięciu hurtowni cash
& carry. Nie wyklucr.any tez
rozwoju dystrJfo ucj i owocÓw
i warzyw, a takżte wejścia
w dystrybucję mrożonek
- wyliczaArtur Kawa.

W potencjał Emperii wie-
rzą nie $ko jej szefowie, ale
ta|<zeanaliĘcy.

Przyczaiony tygrys
- Pierwszy etap budowy hol-
dingu byt dla Emperii poml'sl-
ny (dobre wyniki, wysokie
marże), stąd wizje dalszego
rozrvoj u są śmiałe. Społka mo.
zelliczyć na spory kredyt za.
ufania inwestorÓw i nie po.
winna mieć problemu ze
sprzedażą akcj i nowej emisj i
_ ocenia Maciej BobrowsĘ
dyrektorwydziąfu 6aliz i in.
formacj i Beskidzkiego Domu
Maklerskiego.

Jego zdarrierr1 wtoÓtce doj-
dzie na rynlnr do,,zderzerid',
lrtÓre spośrÓd kraj owych i za-
graniczrych fi rm handlouryctt
wyloni grupę zdecydowanych
liderÓw.

Z uananiem o spÓlce w1po-
wiada się też Arrdrzej Falit'l-
ski, dyrektor Polskiej Organi-
zacji Handlu i Dystrybucji,
lrtÓra zrzesza duże, między.
narodowe sieci handlowe
działającewPolsce.

- Emperia jest prz5drhdem
realizacj i skutecznej strategii
konsolidacji rynlu bez zffirga-
żowania wielkich kapitałÓw.
Jeśli poradzi sobie z dużymi
wyzwaniami w dziedzinie lo-
gistyki i.utrzyma dynamikę
roavoju, stanie na dobrej dro-
dze do stworzenia narodowe-
go kÓncernu handlowego
- mÓwi Andrzej Falinski.

Wiktor Szczepaniak
w.szczepaniak@pb.pt t 022-333-98-08

> Teraz |.ewiatan! Artur Kawa, prezes Emperii, liczy na pozytywny wynik rozmÓw w sprawie
strategicznego paftnerstwa z Lewiatanem, drugą co do wietkości siecią sklepÓw franczyzowych
w Polsce, liczącą b|'isko 2 tys. ptacÓwek. tror es]

MocN| NA WscHoDzlE, czAs NA zAcHÓD
) Szacunkowa roczna sprzedaz Emperii na mieszka ca {w zŁ)

604

!.o. l?' '.lo' 9' .89 75 .Tg. 68 57 53 ą? 48 32
Podtaskie Warmi sko- śtasłie kuiawsro- i'oołarpać*ie świeto- ŁÓdzkie Lubuskie

o-Mazurskie* 
- 

*.Pomorskie* A krzyśkie ,o .s Ą
Lubelskie Mazowieckie Zachodnio. Pomorskie Wietko- Matopolskie opotskie Dotnośtąskie

pomorskie potskie

Zr dlo: soÓłkr


